BACHELOR RAI
RESPONSABLE D’AFFAIRES IMMOBLIERES

R

Durée et rythme de la formation :

De septembre a juillet

550 heures de formation

2 jours en centre / 3 jours en entreprise
Entrée tardive fin octobre en 3éme année.




Ermitage Sup’ :

Les formations supérieures du Campus Ermitage

BACHELOR RAI
RESPONSABLE D'AFFAIRES IMMOBILIERES
2 w
Coltde la %%nation: @

e En formation continue ;: 5200€

Conditions d’'acces:

e Sur dossier
e Entretien oral

e En apprentissage : gratuite (prise en
charge par 'OPCO de I'entreprise)

Modalités d'acces :

e Entretien de sélection

e Possibilité de payer en 10 fois
e Dossier d’inscription

G G * Prise en charge possible par France
Les inscriptions débutent = _ G :‘} Travail et CPF

dés le mois de janvier j’_._,f"‘ o 9%
Le programme : p

= Contacts :
BLOC 1. CONSEILLER ET ACCOMPAGNER UN CLIENT DANS SON PROJET

IMMOBILIER Responsable du centre de formation
e Conseiller un client sur les meilleures options fiscales dans le cadre de et référente pédagogique .
I'acquisition la vente ou la gestion de ses biens immobiliers Madame FOURNIER
e Connaitre les bases des techniques de négociation pour remporter I'adhésion de 0553 66 08 71

I'interlocuteur
e Conseiller un client sur les meilleures options fiscales dans le cadre de

et : o " Référente administrative :
acquisition la vente ou la gestion de ses biens immobiliers

Madame SOPEL
05 53 66 08 71
postbac@campusermitage.com

BLOC 2. ASSURER LA GESTION LOCATIVE D'UN PORTEFEUILLE DE BIENS
IMMOBILIERS

e Rédiger un bail & réaliser les états des lieux d’entrée et de sortie
e Contrdler les encaissements en effectuant un pointage des écarts éventuels afin

de limiter le taux d'impayés des locataires et reverser le loyer au propriétaire Référente handicap :

e Etablir indexation des loyers et des charges récupérables Madame SACHET
BLOC 3. ASSURER LA GESTION FINANCIERE ET TECHNIQUE D'UN IMMEUBLE 055366 08 71
e Connaitre les principes comptables et savoir les appliquer a la gestion estrelle.sachet@campusermitage.com
immobiliére
* Prendre en compte les enjeux environnementaux et la réglementation dans le
batiment
e |dentifier les aspects techniques d'un batiment (de sa construction a sa
rénovation) et les impacts sur sa gestion @
BLOC 4. COORDONNER LE DEVELOPEMMENT DE L'ACTIVITE COMMERCIALE DANS g\)
L'AGENCE IMMOBILIERES Localisation :
e Manager efficacement une équipe commerciale dans le secteur immobilier, en CAMPUS ERMITAGE

mettant en ceuvre des compétences de planification stratégique, de suivi des .
performances, de recrutement et de développement des talents. 156 Avenue Jean Jaures,
e Se familiariser aux concepts de la RSE (Responsabilité Sociétale des Entreprises) et 47000 AGEN
de développement durable
e Mettre en place une stratégie marketing immobiliere afin de développer son
agence et utiliser les outils digitaux a des fins professionnelles dans le secteur de
I'immobilier

(A environ 10 minutes a pieds de la gare)
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